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 知识、娱乐带货直播训练项目 项目团队成员通讯录 
 

序号 姓名 性别 所属学院 专业年级 学  号 联系电话 角色分工 

1 蔡佳如 女 教外学院 20 商务英语2 班 2028030206 13415050495 负责人 

2 林幸霖 女 教外学院 19 学前教育5 班 1928030556 18923620535 知识主播 

3 袁伊琼 女 教外学院 18 商务日语2 班 1821040219 13728495265 娱乐主播 

4 曾春燕 女 财经学院 20 会计 1 班 2015060113 18219198382 带货主播 

 

5 

 

邱碧静 

 

女 

 

财经学院 

 

20 会计 1 班 

 

2015060035 

 

19820598273 
视频拍摄剪辑 

PS 

6 朱丽转 女 财经学院 20 会计 1 班 2015060139 13432732379 运营 

7 李纯 女 财经学院 20 会计 5 班 2015060517 15913085391 预决算、变现 

 



1.项目基本情况 
 

项 

目 

项目名称 知识、娱乐带货直播训练项目 

类  别 2 项目拟建设时长：          12 个月 

 
 
 
 

项目描述 

 

 

由少儿成长知识交流主播、古筝弹奏娱乐性主播、带货主播等 3 人 

分别直播。其他同学负责场控、运营、选品、变现。定期组织复盘，分 

析数据、话术迭代升级。最后顺利变现。 

项 

目 

申 

请 

人 

姓   名 蔡佳如 性别 女 身份证号  

所在学院 教育与应用外语学院 学  号 2028030206 

 

专业年级 

 

20 级商务英语 

 

电话 
1341505 

0495 

 

E-mail 

 

2825485241@qq.com 

 
 
 

申请人曾参与 

创业实践情况 

 

 

蔡佳如同学是教育与应用外语学院【早教机小机器人项目】团队成 

员，去年 10 月该团队配合留学日本的 2 名惠经留学生在国际赛道进入 

第六届中国国际互联网+大赛广东省赛区比赛。 

 

 

指导教师（最多 2 名指导老师，其中校内最多 1 人） 

指 

导 

教 

师 

姓  名 性别 年龄 职称/职务 所在学院（单位） 电话 E-mail 

 

李娴 

 

女 

 

35 

 

讲师 
教育与应用外语 

学院 

 

13751554230 
491185113 

@qq.com 

 

罗剑雄 

 

男 

 

30 

 

总经理 
日本 GS 有限公司 

深圳分公司 

 

18620560353 
Hideko2021 

@163.com 

项目预 

期  成  果 

( √ )) 

 
 

A.产品□     B 论文□   C.总结报告☑   D.应用软件□   E.其他□ 

 



2.项目内容概述(限 1000 字以内) 
 

知识、娱乐和带货直播项目采用抖音、今日头条、西瓜视频等短视频软件上传开播，分别 

有少儿成长知识交流主播、古筝弹奏娱乐性主播、带货主播，面向幼儿家长和孩子。少儿成长 

知识交流有唱歌、做游戏、讲故事，有助于少儿脑力发展；古筝弹奏有多种潮流音乐，以适用 

各年龄段的短视频爱好者；带货产品有珠宝吊坠、客家蓝染 T 恤和工艺品等。 

1.知识、娱乐和带货直播项目直播运营全流程布局。 

1.1 预备直播间 

1）创建直播间,生成二维码 

2）确定主题,选定主讲人/助教/嘉宾 

3）确定直播方案 

4）筹备宣传资料和课件 

5）设计互动环节 

6）装修直播间 

1.2 宣传及引流 

1）规划宣传方案 

2）确定宣传渠道(社交媒体矩阵/自有渠道/合作渠道） 

3）策划宣传主题 

4）制作宣传物料(直播邀请海报/小视频/预热文章/H5) 

5）设计用户报名方式及留存路径 

6）确定邀约话术 

7）引导用户预约直播 

1.3 开播前一周 

1）设计并上传问卷 

2）提前预报直播 

3）直播彩排 

4）确定主讲人 

5）设置平台观看权限 

6）确认主副播分工 

1.4 直播当天 

 



 

1）清点设备 

2）提前暖场 

3）公告/签到 

1.5 直播结束 

1）回看设置、视频剪辑 

2）解答遗留问题 

3）整理用户，问卷表单 

4）发放礼物及通知 

2.知识、娱乐和带货直播项目的团队成员对直播知识有一定熟悉度，对直播每一个环节有 

初步了解，对项目内容有自己独特的想法和理解。 

2.1 根据直播主题确定直播方式和风格。带货直播，要做好选品，包括价格、亮点、适用 

人群、都需考虑。 

2.2 直播前做好预告视频。预告有助于开播的浮现加权，一个优质的预告可以更好地积累 

数据权重。 

2.3 好的直播需要基础设备的支撑，比如灯光、摄像机、麦克风。 

2.4 直播环境会很大程度影响直播氛围。包括背景装饰、音乐、光线、机位、桌面摆设等。 

比如在一个特别僻静、光线昏暗的环境中直播卖货，会难以调动直播间消费者的热情。 

2.5 直播控场一共分为两轮,第 1 轮把产品全部介绍一遍,然后进行发红包等互动环节；第 

2 轮开始主推产品。随着主播上货倒数结束,营造紧迫感。观看直播的网友很难抵抗这种大规 

模群体一致行动的诱惑，消费冲动很容易被激发。 

3.通过带货直播，可以更广泛地传播产品，引来更多消费者消费，从而使生产方获得收益。 

3.1 礼物变现：打赏礼物是直播的一大营收模式，礼物变现几乎无成本，同时种类和花样 

极多，还容易引起用户的攀比，堪称直播系统中的老牌变现方式，极度体现变现能力。 

3.2 流量会引来更多的流量，直播带货是时下最流行的电商流量池，直播前的宣传和广告 

是必不可少的一个环节。 

3.项目运作方式与实施计划 
 

第一阶段：明确分工，通过直播相互磨合、相互配合。 

第二阶段：每场直播后均组织复盘，分析数据，进行话术迭代、运营策略升级。 

第三阶段：摸索抖音变现的规律，探讨复制直播团队架构和模式的可行性。 

 



4.项目最终成果描述 
 

1、通过知识、娱乐、带货等三种模式的直播训练，以及不断的复盘，摸索出直播团队相互配 

合操作，最后实现圆满变现的经验。 

2、通过该项目实践探讨用合理的构架和模式开启直播间滚雪球式搭建的经验。 

5.项目组成员分工 
 

姓名 分工 主要研究工作 

 

蔡佳如 

 

全面 
组织复盘、进行直播思想的迭代升级培训、从制作视频内容 

到直播场控 

林幸霖 知识主播 交流少儿成长知识、做游戏、唱儿歌等直播 

袁伊琼 娱乐主播 古筝弹奏直播 

曾春燕 带货主播 选品、直播带货 

 

邱碧静 

 

视频拍摄、剪辑、PS 
拍摄直播切片、上下架商品、改价、直播间互动、拍摄视频、 

后期视频剪辑 

 

朱丽转 

 

运营 
运营抖音账号、发布视频、数据监测，给直播间做投放，话 

术迭代、运营策略升级 

李纯 预决算、变现 预算，决算、变现、抖店管理 

6.经费情况 
 

经费计划来源： 

预算 25,000 元。前期启动资金 6,000 元，希望校方赞助，也计划向来往密切的日本公司 申

请赞助。后期通过音浪变现或直播带货，滚动式地筹集 25,000 元项目投入。 

计划用途： 

1. 在抖音号投放 DOU+和巨量千川 15,000 元 

2. 团队日常开支 2,400 元 

3. 外出直播出差费用 4,000 元 

4. 创建和维护抖音号、小程序、公众号的费用 1,600 元 

5. 备用金 2,000 元 

6. 合计：25,000 元 

 



7.二级学院评审意见 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

指导 

教师 

意见 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

二级 

学院 

评定 

意见 

 

 

 



 



 



 



 



 


